Ein starker Partner

fur die ZUkunft




Unternehmen Geschaftsfelder Marktpotentiale Chancen & Ziele

Wir sind
erfolgreich
Im Wettbewerb.

Basis Profil Struktur
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Unternehmen Geschaftsfelder Marktpotentiale Chancen & Ziele

Wir sind
erfolgreich
Im Wettbewerb.

Basis Profil Struktur

\ GMP Bescheinigung
: nach Art. 80 (5)
® Gesicherte GroBhandelserlaubnis Richtlinie 2001/82/EG
ZUkunftS' § 52 Abs. 1
entwicklung Arzneimittelgesetz GDP Bescheinigung
(AMG) / nach Art. 80 (1)
Erlaubnis zum Richtlinie 2001/82/EG
Handeln mit und nach Art. 111
Betaubungsmitteln Richtlinie 2001/83/EG

§ 3 Betdubungs- \\ ~ /
\ / mittelgesetz / Y
Herstellungserlaubnis

§ 13 Abs. 1 AMG
- far das Abpacken und

\ \ / Kennzeichnen aller
y Darreichungsformen

Erlaubnis zur Einfuhr inklusive klinischer

von Arzneimitteln Prafmuster

§ 72 AMG - Freigabe von

\ Arzneimitteln / )




Unternehmen Geschaftsfelder Marktpotentiale Chancen & Ziele

Wir sind
erfolgreich
Im Wettbewerb.

Profil Struktur

4 Hamburg

@ Griindungsjahr 1977 30 Minuten bis zum Flughafen
und zur Messestadt Hannover

&

Zentraler Standort Die CP-Pharma Handelsgesellschaft mbH

wurde am 03.10.1977 durch den

Unternehmer Bernd Gessert gegriindet.

Samtliche Gesellschafteranteile sind im
Besitz der Familie Gessert.

Als Geschaftsflihrer zeichnen Bernd Gessert,
Maren Fischer und Jens-Uwe Martsekis

u verantwortlich.

Sitz des Unternehmens ist die fast 750 Jahre
alte Stadt Burgdorf (rd. 31.000 Einwohner). Hanr:;-ﬁ;;"-
Der Ort liegt gut 20 km nordéstlich von
der niedersachsischen Landesmetropole und
Messestadt Hannover entfernt.

v Kassel




Unternehmen Geschaftsfelder Marktpotentiale Chancen & Ziele

Wir sind
erfolgreich
Im Wettbewerb.

Basis Profil Struktur

@ Griindungsjahr 1977 Neues Firmengebaude seit 2020

Zusatzlich zum alten Standort am Ostlandring 13
ist ein neues Firmengebaude am Ostlandring 7
entstanden, das zum Jahreswechsel 2019/2020
bezogen wurde.

@ Zentraler Standort

Die Auftragsannahme, Buchhaltung, Einkauf und
die Logistik sind seither im neuen Gebaude
beheimatet.

Das neu entstandene, zusatzliche Lager ist mit
2000 Palettenstellplatzen doppelt so groB wie
das bisherige. Hier findet die gesamte
Versandlogistik statt. Im Zuge des Umzugs
wurde das Kommissionierverfahren von pick-by-
voice auf pick-by-light umgestellt.




@ 70 kompetente
und engagierte
Mitarbeiter

Unternehmen

Geschaftsfelder

Marktpotentiale Chancen & Ziele

Wir sind
erfolgreich

im

Basis Profil

Struktur

AuBendienst-Team informiert

CP-Pharma beschaftigt zurzeit 70 fest
angestellte, kompetente Mitarbeiter. Davon
sind 18 im AuBBendienst engagiert tatig.

Die Entwicklung, klinische Priifung,
Zulassung und Pflege unserer Produkte
wird von der wissenschaftlichen Abteilung
im Unternehmen durchgefihrt.

Unabhéngig von der Geschaftsfiihrung
wird die Prifung, Herstellung und
Uberwachung der Veterinar-Pharmazeutika
im Rahmen o6ffentlich-rechtlicher Garanten-
Funktionen durch promovierte Fachleute
(Tierarzte, Biologen, Chemiker und
Apotheker) gesichert.

Wettbewerb.

Verwaltung

G & Finanzen

verarbeitung

Buchhaltung (1)
Rechts-&
Personalwesen (1)

IT- Infrastruktur &
Datensicherung (4)

Geschaftsleitung
(3)

Medizinisch-
wisse nschaftliche
Abteilung

Vertriebsorganisation

AuBendienst (18)
Innendienst (10) Zulassung/Wissen-
schaftl. Beratung /
Qualitatssicherung/

Pharmakovigilanz (17)

Versand-
abteilung

Lagerlogistik und
Kommissionierung (15)



Unternehmen Geschaftsfelder Marktpotentiale Chancen & Ziele

Unser

Gewinn:
zufriedene Stammkunden.

Eigenprodukte GroBhandelsprodukte

B Lagerkapazititen 25.000 Kundenbesuche im Jahr 5 rfﬁ"" '-.
auf Exr_>an5|on In Deutschland gibt es ca. 11.000 Tierarzt- . j’ b _Jf'__,/J
ausgerichtet praxen und Tierkliniken. 94% sind bereits r:j_""-—f rJJ_J,ﬂ-’- 4

langjahrige Stammkunden von CP-Pharma. = rj’ B P /
Hlf’ '..___ J_. r A J_I.-'—

Rund 25.000 Besuche absolviert unser |~ e i : & *
qualifiziertes AuBendienst-Team im Jahres- ! ol Pt |
durchschnitt im gesamten Bundesgebiet.""f r’/ v : .
Wir stérken dadurch erfolgreich die Bindung _r—'—..__"/—/l e le "--_ N g
zu unseren Kunden bzw. gewinnen neues ol - v %3
Kundenvertrauen hinzu. ),./J e

-"-._’:. ’I_r.. ‘e

/ ks




Unternehmen Geschaftsfelder Marktpotentiale Chancen & Ziele

Unser

Gewinn:
zufriedene Stammkunden.

Eigenprodukte GroBhandelsprodukte

® Stindig neue Kernkompetenz weiter ausgebaut

ZUIassungen Unsere Vertriebspolitik konzentriert sich auf die

zwei Geschéaftsfelder Eigenprodukte und
GroBhandelsprodukte. Zurzeit sind Gber 180
eigene veterinar-pharmazeutische Produkte in
Deutschland zugelassen. Sie spezifizieren sich in
die Hauptproduktgruppen:

* Analgetika / Anasthetika
* Antibiotika / Chemotherapeutika

* Antiparasitika
* Glukokortikoide / Hormone
ﬂ * Augenpraparate
n * Spezialprodukte

Equimucin°2g
P aum Engeben Kt Plorde




Unternehmen Geschaftsfelder Marktpotentiale Chancen & Ziele

Unser

Gewinn:
zufriedene Stammkunden.

Eigenprodukte GroBhandelsprodukte

B Breite Auswahl an Exklusiver Vertrieb
Spezial-Produkten

Neben unseren eigenen Veterinarpraparaten werden
von uns in Deutschland im Rahmen des GroBBhandels
diverse humanmedizinische Produkte vertrieben.
Darunter befindet sich auch ein exklusiver Vertrieb der
human-ophthalmologischen Produkte der Firma
Ursapharm.

{S) URSAPHARM




® Direkt-Vertrieb
weiterhin von
groBer Bedeutung

Unternehmen Geschaftsfelder

Unsere

Marktpotentiale

Chancen & Ziele

Investitionen
haben sich ausgezahit.

Deutschland: Ein lukrativer Markt

Der Markt fiir Veterinar-Produkte umfasst nach
statistischen Erhebungen ein Umsatz-Potential

von jahrlich ca. 902 Mio. Euro (Stand 12/20229.__;

Nach Branchenschatzungen werden 90% |-’f
der angebotenen Produkte direkt tiber i

Tierarztpraxen vertrieben. el

Die restlichen 10% der Praparate werden von
GroBhandlern abgesetzt.

Indikatoren Wachstumsimpulse
i

Il,f -
IJ W
.____/_,_//_ IIJ o {r"'-— _||.
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Unternehmen Geschaftsfelder Marktpotentiale Chancen & Ziele

Unsere

Investitionen
haben sich ausgezahit.

Indikatoren Wachstumsimpulse

Bestand in Mio Expl.

@ Hobbytiere stark Tendenz steigend:
nachgefragt Hunde / Katzen

Wer Chancen und Risiken im deutschen

Tierarzneimittel-Geschéaft einschatzen
und bewerten will, beschéftigt sich u.a. 10.6 15,2 = Uty 2l
auch mit der Populationsdichte der in Tendenz

Deutschland lebenden Tierarten.

Populationsdichte ’ ‘ » » ‘
Schafe, Hobbytiere, Broiler

davon davon
Milchkiihe Zuchtsauen
L 38 14
a m Basiszahlen Stand 2022




Unternehmen Geschaftsfelder Marktpotentiale Chancen & Ziele

Unsere

Investitionen
haben sich ausgezahit.

Indikatoren Wachstumsimpulse

& Hobbytiere stark Schafe JHeimtiere| Broiler hLege- Ziervégel | Aquarien | Garten- | Terrarien
nachgefragt Einstallungen] hennen teiche

1.5 4,9 685,1* 44,1 3,7 2,3 1.4 1.3

I I

davon
$ Zuchtschafe
L 1,1

Basiszahlen Stand 2022 (*vorlaufig) [ ]

zurlick



Unternehmen Geschaftsfelder Marktpotentiale Chancen & Ziele

Unsere

Investitionen
haben sich ausgezahit.

Indikatoren Wachstumsimpulse

® Wettbewerbs- Zulassungserfolge

vorteile durch Die kontinuierliche Entwicklung und
Kontinuitat Zulassung neuer Veterinar-Pharmazeutika
setzt immer wieder weitere Wachstums-
impulse fiir CP-Pharma.

Dafur drei Beispiele:

Rein generische Produkte

u . Generika mit ,added value”

ﬂ Nicht generische Produkte

n (Eigenentwicklungen)




B8 Wettbewerbs-
vorteile durch...

Unternehmen

Unsere

Geschaftsfelder

Marktpotentiale Chancen & Ziele

Investitionen
haben sich ausgezahit.

Indikatoren

Rein generische Produkte

...wie die Alpha 2-Agonisten Cepesedan®
(Wirkstoff: Detomidin) und Cepetor®
(Wirkstoff: Medetomidin).

CP-Pharma hat als weltweit erste Firma die
generische Zulassung fir Tierarzneimittel
mit diesen Wirkstoffen bekommen.

Generika mit ,added value”

Nicht generische Produkte
(Eigenentwicklungen)

Wachstumsimpulse

Cepetor®
Cepesed 1
KH 10 mg/mi g kP
1 mg/m| Injekions sy
4 Fir Plord ung piog

Injektionslss 1

2 ung e O
fir Hund und Kqtye : :s?"l" L prmsinhydrohleriy
M e m rl 3
w"""f"" Injektionslgsung

rochlorid fir Hund und Katze

i Tiere,

e I I —
i ———

Fir Tiore.
10m| Sooees 9 —

10 ml




B8 Wettbewerbs-
vorteile durch...

Unternehmen Geschaftsfelder Marktpotentiale Chancen & Ziele

Unsere

Investitionen
haben sich ausgezahit.

Indikatoren Wachstumsimpulse

Generika mit ,,added value”

...mit Vorteilen gegeniiber dem Original-
Produkt, wie das NSAID Carprotab® flavour
(Wirkstoff: Carprofen). CP-Pharma bietet dank
CLICK-TAB-Technologie mit nur zwei
Tablettenstarken (40 / 160 mg) eine riesige
Dosierungsspanne mit hoher Dosiergenauigkeit
fur Hunde von 2,5 bis 40 kg Korpergewicht an.

Mitbewerber erreichen mit drei
Tablettenstarken nicht die gleiche
Dosiergenauigkeit und —breite.

Rein generische Produkte

Nicht generische Produkte
(Eigenentwicklungen)

CLICK
TAB

CLICK-TAB: Einfach - sauber - exakt - sicher

=R




Unternehmen Geschaftsfelder Marktpotentiale Chancen & Ziele

Unsere

Investitionen
haben sich ausgezahit.

Indikatoren Wachstumsimpulse

B Wettbewerbs- Eigenentwicklungen

vorteile durch... ...wie der Hustenloser Equimucin® 2g

(Wirkstoff: Acetylcystein). Von der Rezeptur-
Entwicklung tber Dosis-Findungsstudien und
klinischen Wirksamkeits-Prifungen hat CP-

Pharma alle notwendigen Arbeiten bis
zur Zulassung selbst durchgefihrt.

. . " 1
Generika mit ,added value - D
v o 29 -
. . z"‘“Ei'lSEbenliirpf.rde :: Equimucin®
Rein generische Produkte o =
n ' '_7_7_“_7 100 Bayrg) »4 B Do

6g  SRREE

RERINE

X

Vertriebsgebiete Equimucin —_—

D m Vertriebsgebiete Cepetor, Cepedesan, Revertor




B8 Wettbewerbs-
vorteile durch..

Vertriebsgebiete

Unser Medikament Equimucin (2g Beutel)
in Europa (gran).

Legende
NO:

Fl:

DK:
DE:

NL:
FR:
AT:

HU:

Unternehmen Geschaftsfelder Marktpotentiale Chancen & Ziele

Unsere

Investitionen
haben sich ausgezahit.

Indikatoren Wachstumsimpulse

Norwegen
Finnland
Danemark
Deutschland
Niederlande
Frankreich
Osterreich
Ungarn

zurlick



B8 Wettbewerbs-

vorteile durch..

Unternehmen Geschaftsfelder Marktpotentiale Chancen & Ziele

Unsere

Investitionen
haben sich ausgezahit.

Indikatoren Wachstumsimpulse

Vertriebsgebiete

Unsere Medikamente Cepetor, Cepesedan und
Revertor in Europa (grin).

Legende

NO: Norwegen ES: Spanien

SE: Schweden PT: Portugal

FI: Finnland IT: Italien
IE: Irland LV: Lettland
UK: GroBbritannien LT: Litauen = e
DK: Danemark PL: Polen . -

DE: Deutschland CZ: Tschechische Republik
NL: Niederlande SK: Slowakei
BE: Belgien AT: Osterreich
FR: Frankreich HU: Ungarn

Ty R

zurlick



Unternehmen Geschaftsfelder Marktpotentiale Chancen & Ziele

Wir wollen

mit Europa
wachsen.

@ Markterweiterung Auf Expansion gut vorbereitet g - "a,,ﬁ'f f'-}'-., *f
durch ] Der expansive europaische Wirtschaftsraum : ! r- e j——'/
Kooperations- verspricht fir die Zukunft neue Wachstums- r:j‘_""—f JJ_J,,"-’- £
Partner chancen. CP-Pharma ist darauf sehr gut = _ e /

) . . . o o '- o
vorbereitet und investiert jahrlich mehr als o S s
10% des Jahres-Umsatzes in den Ausbau |~ T g i [ & i .
seiner Produkt-Felder (Eigenentwicklungen, !~ o ) . :
Generika und Generika mit ,,added vaIueT’):'(-' r’: B - h .

o ] -

Unser erklartes Ziel o b 4 L
... ist die verstarkte Zulassung CP-Pharma- 2 f,./J .
eigener Produkte in anderen EU-Landern | Jal
sowie ihr dortiger Vertrieb (iber neu r i
gewonnene Kooperations-Partnerschaften. o




Unternehmen Geschaftsfelder Marktpotentiale Chancen & Ziele

Wir wollen

mit Europa
wachsen.

Perspektiven Intentionen

® Teamwork bei Vertrauen in erfahrene
Spezialisten

Forschung und
Entwicklung Apotheker, Chemiker und Tierarzte sichern
nicht nur die eigene Entwicklung und
Zulassung neuer CP-Pharma-Produkte.

Sie initiieren, koordinieren und begleiten
gleichzeitig diverse Forschungsauftrage, die
regelmaBig u.a. an verschiedene tierarztliche

Ausbildungsstatten vergeben werden.

u Weiter unterhalt CP-Pharma langfristige
ﬂ Vertrage Uber Forschungskooperationen und
Zulassungsunterstlitzungen. Zusatzlich
starken renommierte und erfahrene
Spezialisten mit ihrer Expertise die fachlich-
wissenschaftliche Basis unserer Produkte.




Unternehmen Geschaftsfelder Marktpotentiale Chancen & Ziele

Wir wollen

mit Europa
wachsen.

Perspektiven Intentionen

® Neue CP-Pharma: Ein starker Partner

Herausforderungen Mit der Erweiterung der EU steht CP-Pharma
vor neuen Herausforderungen. Damit wir
uns in den immer komplexer werdenden

* schrumpfende Margen européischen Vermarktungsprozessen auch
weiterhin erfolgreich behaupten kénnen,
geht es in Zukunft vordringlich um die
Starkung der Ertragskraft.

Die erfolgreiche Ausdehnung unseres

operativen Geschaftes auf die gesamte EU
erfordert deshalb die verstarkte

ﬂ wechselseitige Zusammenarbeit mit anderen
veterindr-pharmazeutischen Unternehmen.

» zunehmender Wettbewerb

* steigende Entwicklungs-
und Zulassungskosten
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